NOTAS EXPLICATIVAS PARA
LLENADO DE FORMULARIO DE POSTULACIÓN

III. PRESENTACIÓN DEL PROYECTO

NOMBRE DEL PROYECTO
· Debe ser breve y claro, representativo y que englobe la adquisición, el rubro y la necesidad.
· Ejemplo: “Modernización de sistemas de riego para mejorar productividad hortícola en Arauco”.

FUNDAMENTACIÓN DEL PROYECTO
· La pregunta clave que se debe hacer es ¿Cuál es la necesidad/problema? 
· Explica la problemática, necesidad u oportunidad detectada (diagnóstico) y justifica por qué el proyecto es la mejor solución viable.
· El diagnóstico es el problema central (causas y efectos) y la justificación es el por qué es necesario actuar ahora.  

OBJETIVO DEL PROYECTO
· La pregunta clave que se debe hacer es ¿Qué queremos lograr? 
· Explica la finalidad principal: qué se busca lograr y por qué es relevante.
· Debe ser medible y alineado con las necesidades del sector.
· Ejemplo: “Incrementar la eficiencia hídrica y la producción sustentable de hortalizas mediante la incorporación de tecnología de riego presurizado”.

DESCRIPCIÓN DEL PROYECTO
· La pregunta clave que se debe hacer es ¿Qué, ¿cómo y quiénes lo vamos a hacer? 
· Explica la situación actual (antes del proyecto): limitaciones, problemas, carencias.
· Explica la situación esperada (después del proyecto): mejoras, beneficios, impacto.
· Incluye datos comparativos (ejemplo: producción actual vs. proyectada).

IMPACTO DEL PROYECTO
· La pregunta clave que se debe hacer es ¿cómo impactará el proyecto? 
· Identifica los resultados y efectos que genera el proyecto. 
· Debe explicar el cambio y valor generado que el proyecto dejará en el negocio y beneficiarios a mediano o largo plazo.

IV. ANTECEDENTES TÉCNICOS DEL PROYECTO

DEFINICIÓN DEL PRODUCTO O SERVICIO
· Describe qué se produce o qué servicio se ofrece actualmente.
· Explica la calidad actual y la calidad que se espera alcanzar con el proyecto.
· Ejemplo: “Actualmente se producen hortalizas con riego por tendido, con baja uniformidad; se espera obtener hortalizas de mejor calidad y mayor rendimiento con riego tecnificado”.

MERCADO PRINCIPAL Y OTROS MERCADOS
· Identifica el cliente objetivo (mercado local, ferias, supermercados, exportación).
· Señala mercados secundarios o potenciales.
· Ejemplo: “Mercado principal: ferias locales; otros mercados: distribuidores regionales y programas de alimentación escolar”.

EXIGENCIAS DEL MERCADO
· Explica cómo se comercializa el producto: presentación, normas de calidad, certificaciones, empaques, trazabilidad.
· Ejemplo: “El mercado exige hortalizas con calibre uniforme, libres de residuos químicos y con certificación de buenas prácticas agrícolas”.

ASESORÍA TÉCNICA
· Indica qué tipo de apoyo recibe: rubro, ámbito o área.
· Señalar el programa INDAP (SAT, PRODESAL, PDTI, PRODEMU, TAS, etc.)
· Si la asesoría es particular debe presentar algún respaldo que lo acredite.

V. ANÁLISIS ECONÓMICO DEL PROYECTO

PARA FLUJO DE INGRESOS Y EGRESOS E INDICADOR “RELACIÓN COSTO BENEFICIO” (se adjunta archivo Excel)

VI. CALENDARIO DE EJECUCIÓN DEL PROYECTO

CARTA GANTT (PLANIFICACIÓN TEMPORAL)
· Qué es: un diagrama que muestra las actividades del proyecto en el tiempo, con inicio, duración y término.
· Qué se pretende.
· Evidenciar la organización y secuencia de tareas.
· Mostrar que el proyecto tiene un plan realista y ordenado.
· Permitir identificar hitos críticos y dependencias entre actividades.
· Facilitar el seguimiento y evaluación del avance.

VII. CROQUIS DEL PREDIO

VISUALIZACIÓN ESPACIAL
· Es un dibujo o esquema que representa gráficamente la ubicación, distribución o diseño del proyecto.
· Mostrar de manera visual y sencilla dónde se implementará el proyecto.
· Facilitar la comprensión de la infraestructura, terreno o espacio físico involucrado.
· Apoyar la defensa del proyecto con una representación clara y tangible.
· Ejemplo de lo que debe incluir:
· Ubicación del terreno o instalación.
· Distribución de áreas (ejemplo: zona de cultivo, bodega, sistema de riego).
· Elementos principales que se incorporan con el proyecto.



FORMULARIO DE POSTULACIÓN
PROGRAMA DE DESARROLLO DE INVERSIONES 2026
PROYECTO DE INVERSIONES INDIVIDUALES

I. ANTECEDENTES GENERALES

	SE POSTULA A
	Marcar con X

	Llamado Regional PDI Inversiones Individuales en Jóvenes Rurales
	

	Llamado Regional PDI Inversiones Individuales en el Encadenamiento Comercial con Supermercados
	

	Llamado Regional PDI Inversiones Individuales en el Desarrollo del Negocio
	



	REGIÓN
	AREA DE INDAP
	COMUNA
	SECTOR

	BIOBÍO
	
	
	



II. ANTECEDENTES DEL POSTULANTE

	NOMBRE / RAZÓN SOCIAL 
	

	RUT
	

	FONO
	

	DIRECCIÓN
	

	ROL DE LA PROPIEDAD
	

	COORDENADAS UTM
	

	TIPO DE TENENCIA (Marcar con X)
	PROPIETARIO
	
	ARRENDATARIO [footnoteRef:2] [2:  Considerando el tipo de inversiones solicitadas, INDAP requerirá al postulante, si no se dispone, de la presentación del Contrato de arriendo o mediería, con independencia de que se demande crédito. Este Contrato deberá tener una vigencia igual o superior a la vida útil del proyecto.
] 

	
	OTRO (Especificar)
	



III. PRESENTACIÓN DEL PROYECTO [footnoteRef:3] [3:  Para redactar este ítem de manera clara y efectiva se debe estructurar la información siguiendo una narrativa lógica: Problema-Solución-Impacto, conectando la necesidad (problema) con la solución (proyecto) y su valor final (impacto)] 


	NOMBRE DEL PROYECTO

	


	FUNDAMENTACIÓN DEL PROYECTO (Es el Por qué)

	




	OBJETIVOS DEL PROYECTO (Es el Para qué)

	




	DESCRIPCIÓN DEL PROYECTO (Es el Qué, Cómo y Quiénes)

	




	IMPACTO DEL PROYECTO (Es el Qué cambio)  

	







IV. ANTECEDENTES TÉCNICOS DEL PROYECTO

	DEFINICIÓN DEL PRODUCTO O SERVICIO (qué produce, calidad actual y la qué quiere obtener)

	




	MERCADO PRINCIPAL Y OTROS MERCADOS (a quién vende)

	




	EXIGENCIAS DEL MERCADO (cómo lo vende)

	




	ASESORÍA TÉCNICA (qué tipo de asesoría recibe, si es asesoría INDAP o particular)

	







V. ANÁLISIS ECONÓMICO DEL PROYECTO

1. DETALLE CUADRO DE INVERSIONES (EN $)

	TIPO DE
APOYO
	COSTO TOTAL DE LAS INVERSIONES Y APOYO AL PROYECTO
	INCENTIVO SOLICITADO A INDAP
	MONTO     Y      %   DE APORTE  PROPIO

	
	
	
	CRÉDITO (Marcar con X)                                             CON ____      SIN ____

	
	DESTINO DE LAS INVERSIONES Y CANTIDAD
	VALOR TOTAL $
	%
	MONTO $
	%
	MONTO $

	INVERSIÓN
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	



TOTAL

TECNICASécnica


	

	FORMULACIÓN
	
	
	
	
	
	

	TOTAL
	
	
	
	
	
	



2. FLUJO DE INGRESOS Y EGRESOS

	PERÍODO (AÑO)
	INVERSIÓN
	INGRESOS (VENTAS FUTURAS ESPERADAS) 
	EGRESOS (COSTOS OPERATIVOS Y DE MANTENIMIENTO)

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	



Para el análisis económico se utilizará el indicador “relación costo beneficio” y se solicita que completen la siguiente información:

Inversión (Incentivo INDAP + aporte propio): $
Tasa de descuento: 10%.

	INDICADORES
	VALOR $

	VNA Ingresos
	

	VNA Egresos
	

	VNA Egresos + Inversión
	

	Costo-Beneficio
	



VNA Ingreso/VNA Egreso + Inversión= Relación Costo Beneficio

Nota: Se debe tener en consideración que cuando la relación costo beneficio es mayor o igual a 1, es recomendable la ejecución del proyecto. 

[bookmark: _GoBack]PARA FLUJO DE INGRESOS Y EGRESOS E INDICADOR “RELACIÓN COSTO BENEFICIO” UTILIZAR ARCHIVO EXCEL ADJUNTO QUE CONTIENE LAS FÓRMULAS PARA EL CORRECTO LLENADO FLUJO DE INGRESOS Y EGRESOS Y EL CÁLCULO DEL INDICADOR. 

VI. CALENDARIO DE EJECUCIÓN DEL PROYECTO

	ITEM DE INVERSIÓN
	MESES

	
	ENE
	FEB
	MAR
	ABR
	MAY
	JUN
	JUL
	AGO
	SEP
	OCT
	NOV
	DIC

	Compra de materiales, maquinarias, etc.
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Inicio Ejecución de las inversiones
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Término de ejecución de las inversiones
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Rendición del incentivo ante INDAP
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Otros (Detallar)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	



VII. CROQUIS DEL PREDIO (Indique acceso, puntos de referencia y lugar donde se localizará el proyecto) 








	Firma
	Firma

	
Nombre y apellidos
de postulante
	
Nombre y apellidos
Formulador del Proyecto





